
Lancement d’une entreprise
Compétence 4 – Étude de marché (446534)


[bookmark: _Hlk42163079]Tâche 4

Données primaires – résumé entrevue


Prénom et nom
	




[bookmark: _Hlk42161320]Session
	




Date
Cliquez ou appuyez ici pour entrer une date.

Enseignant-coach
	





[bookmark: _Hlk73609544]Tâche 7	Données primaires – résumé entrevue

Tâche :
Ce travail consiste à effectuer des entrevues auprès de personnes représentatives soit, un expert, un intermédiaire, un concurrent ou un client. Nous recommandons un minimum de 3 entrevues de votre choix.
En premier lieu, déterminer les informations pertinentes à recueillir. Préparer les questionnaires sur le fichier Word.
Avant de prendre rendez-vous, présenter vos questionnaires d’entrevue et les coordonnées de la personne à interviewer pour fin de validation à votre enseignant-coach.
À la suite des entrevues, compléter un résumé de chacune en identifier les points importants retenus.
Ces données vous serviront à revoir votre proposition de valeur, s’il y a lieu. Présenter et discuter avec votre enseignant-coach.
Votre détermination vous guidera vers les meilleures personnes à rencontrer.

Consignes :
1- Effectuer des recherches sur les personnes ciblées pour l’entrevue
2- Déterminer les informations pertinentes à recueillir
3- Élaborer un ou des questionnaires pour chaque entrevue – voir fichier Word
4- Faire valider les questionnaires par l’enseignant-coach
5- Prendre rendez-vous avec les personnes ciblées
6- Compléter un résumé par entrevue
7- Annoter des changements nécessaires à votre modèle d’affaires et surtout votre proposition de valeur
8- Discuter de votre résumé avec votre enseignant-coach




1- Quelles sont les informations pertinentes à recueillir auprès d’un expert, d’un intermédiaire, d’un concurrent ou d’un client. Indiquer le maximum d’information, vous ferez le tri par la suite lors de la création des questions.
	
	Qu’ai-je besoin de savoir sur ces personnes ciblées?

	1
	

	2
	

	3
	

	4
	

	5
	

	6
	

	7
	

	8
	

	9
	

	10
	

	11
	

	12
	

	13
	

	14
	

	15
	

	16
	

	17
	

	18
	









2- [bookmark: _Hlk41984963]Pour chacune des entrevues, compléter un résumé spécifique.
	ENTREVUE no. 1

	Nom de l’entreprise :

	Courriel :


	Adresse :

	Site internet :


	Nom du contact :

	Date du rendez-vous:


	Téléphone :

	Durée de l’entrevue :


	Réseaux sociaux :

	Secteur d’activité:


	Voici le résumé de mon entrevue avec cette personne

	







	[bookmark: _Hlk42153502]ENTREVUE no. 2

	Nom de l’entreprise :

	Courriel :


	Adresse :

	Site internet :


	Nom du contact :

	Date du rendez-vous:


	Téléphone :

	Durée de l’entrevue :


	Réseaux sociaux :

	Secteur d’activité:


	Voici le résumé de mon entrevue avec cette personne

	







	ENTREVUE no. 3

	Nom de l’entreprise :

	Courriel :


	Adresse :

	Site internet :


	Nom du contact :

	Date du rendez-vous:


	Téléphone :

	Durée de l’entrevue :


	Réseaux sociaux :

	Secteur d’activité:


	Voici le résumé de mon entrevue avec cette personne

	





3- Annoter les informations qui devraient être prises en considération dans votre modèle d’affaire ou votre proposition de valeur. Discuter de ceux-ci avec votre enseignant-coach.
	Lister les modifications ou améliorations à y apporter.

	




