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Tâche 3	Données secondaires - fournisseurs

Tâche :
Ce travail consiste à effectuer des recherches de données secondaires sur les futurs fournisseurs nécessaires pour le démarrage de l’entreprise et l’opération de celle-ci. Lors de vos visites des concurrents, peut-être avez-vous recueilli de l’information à ce sujet.
À la suite de vos recherches, nommer les fournisseurs pertinents pour le démarrage ou la gestion et l’opération de l’entreprise. Indiquer à quel besoin ce fournisseur pourrait répondre et faites état de ses forces et faiblesses. 
Ces données vous serviront à revoir votre proposition de valeur et mettre à jour votre modèle d’affaires. De plus, si vous avez besoin de financement, il vous sera utile pour compléter votre plan d’affaires.
Discuter avec votre enseignant-coach de vos découvertes et des mises à jour de votre modèle d’affaires.
Plus vos données seront claires et précises, plus efficace sera la préparation de vos prévisions financières que nous verrez dans une prochaine compétence.

Consignes :
1- Effectuer des recherches sur des moteurs de recherches
2- Trouver de l’information auprès de concurrents ou autres
3- Faire une compilation des informations recueillies
4- Annoter des changements nécessaires à votre modèle d’affaires et surtout votre proposition de valeur
5- Discuter de vos découvertes avec votre enseignant-coach
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1- Lister les fournisseurs potentiels pour le démarrage du projet ou de l’entreprise.
	Nom du fournisseur
	Pour quel besoin? 
	Forces/faiblesses

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	







2- Lister les fournisseurs potentiels pour la gestion et les opérations.
	Nom du fournisseur
	Pour quel besoin? 
	Forces/faiblesses

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



3- Annoter les informations qui devraient être prises en considération dans votre modèle d’affaire ou votre proposition de valeur. 
	Lister les modifications ou améliorations à y apporter.

	





